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Wspolny mianownik dyskontowy

Wyprzedaz koncéwek kolekcji, innym razem regularna oferta, ale w atrakcyjnej cenie. Dyskonty meblowe funkcjonujg na
réznych zasadach, zardwno w matych miastach, jak tez w metropoliach. Laczy je jedno - niskie ceny mebli.

Wedtug powszechnej opinii, dys-
kont meblowy jest sklepem, w kto-
rym klienci moga kupi¢ koncowki
kolekcji. Na polskim rynku bardziej
sprawdza sie jednak formuta pla-
cowki handlowej, w ktérej sprzeda-
wane sg meble po okazyjnych ce-
nach. Jest to najwazniejszy atut
przyciggajacy odbiorcow, zarowno
w duzych miastach, jak tez

w mniejszych miejscowosciach.

Koncowki kolekcji

Sprzedazy za posrednictwem dys-
kontow meblowych nie prowadzg ta-
kie firmy, jak Meblarska Spoétdzielnia
Pracy Dab, Meblosiek czy tez Stol-
wit. Mariusz Gasztych, kierownik
dziatu sprzedazy firmy Meblosiek,
jest zdania, ze wspotpraca z dyskon-
tami meblowymi objeta jest duzym
ryzykiem. W tego typu placowkach
nie mozna przewidzie¢ zySkownosci
ze sprzedazy — podkresla.

Oferta dyskontdw meblowych obej-
muje produkty z najnizszej potki ce-
nowej, w ktdrej to czesto najpierw
ustala sie cene mebla, a nastepnie
wszelkimi sposobami dgzy sie do
realizacji takich zamierzen. Efekt te-
go jest taki, ze jakosc, wytrzymalosc
i estetyka tych wyrobow pozostawia
wiele do zyczenia. Sypialnie przez
nas produkowane sg przez naszych
klientow utozsamiane ze ,Srednig
potkg cenowg”. Niezaleznie od ce-
ny, sypialnie w sposcb szczegdlny
wymagajg odpowiedniej ekspozycii.
Takich warunkow prezentacji, jak

w salonie meblowym nie jest w sta-
nie zagwarantowac nam zaden

z dyskontow — mowi Artur Puchalski,
kierownik sprzedazy firmy Stolwit.
Przedstawiciele branzy podkreslajg
tez, ze na sprzedaz w dyskontach
mogg pozwoli¢ sobie bardzo duze
firmy, ktérych chocby koncowki ko-
lekcji w bardzo atrakcyjnych cenach
sg w stanie zaspokoi¢ potrzeby
handlowe dyskontow. W tego typu
sklepach widzg w sprzedazy gtow-
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Dyskont meblowy firmy Halmar uzupetnia oferte salonu.

nie meble o prostej budowie jak np.
biurka, krzesta, fotele biurowe.
Przyktadem dziatalnosci bazujacej
na wyprzedazach koncowek kolek-
cji jest sie¢ dyskontow meblowych
Aldi Meble. Firma powstata w 2002
roku w ramach, bytej juz dzis, grupy
Schieder. Punkty handlowe w Po-
znaniu, Gdansku, Stupsku, Biatym-
stoku, Szczecinie i w todzi bazujg
na szybkiej wyprzedazy koncowek
serii towarow, ktore byty produko-
wane z myslg o potrzebach rynkéw
zachodnich. Mimo upadku grupy
Schieder i zwigzanych z tym, nie-
zbednych przeksztatcen polskich
spotek, salonom Aldi Meble udafo
sie utrzymac z nimi wspotprace

i ciggtos¢ dostaw. Poczatkowo tak-
ze wybor lokalizacji dyskontow
zwigzany byt z obiektami powiaza-
nymi kapitatowo z grupg Schieder.
Stad obecnos¢ Aldi Meble m.in.

w obiektach Top Shopping. Aldi Me-
ble obecne sg rowniez w galerii Pol-
skie Meble w Poznaniu. Najwyzsze
obroty generujg jednak dyskonty
zlokalizowane tam, gdzie sg tez in-
ne firmy oferujgce produkty ze $red-
niej i niskiej potki cenowej. Produkty
z dyskontu mogg byc uzupetnie-
niem oferty punktow handlowych ko-

jarzonych ze Srednig i wyzszg potka.
Sprzedajg sie jednak lepiej w obiek-
tach, ktdre majg opinie placowek
oferujgcych meble tarisze — mowi
Wojciech Lange z firmy Aldi Meble.
Kierowane wczesniej na eksport,
koncowki kolekeji fabryk naleza-
cych do bytej grupy Schieder byty
tez podstawg asortymentu lubel-
skiego dyskontu meblowego pro-
wadzonego przez firme Otex. Byty
to gtéwnie produkty z piyty, nie naj-
tansze, sprzedawane wczesniej na
rynku brytyjskim, niemieckim lub
amerykanskim. Informacja o tym
byta dodatkowym atutem przy do-
konywaniu zakupu. Innym byt fakt,
ze produkty pochodzity od reno-
mowanych producentow, co dawa-
to gwarancje bezpieczenstwa,
chocby w przypadku reklamacii.
Placowka firmy Otex, do ktorej na-
lezy tez centrum meblowe Wokul-
ski w Lublinie (produkty ze Sredniej
i wyzszej potki), zakonczyta jednak
dziafalnos¢. Jak podkresla Jadwi-
ga Niedzwiecka, prowadzenie dys-
kontu byfo co prawda optacalne,
ale bardzo pracochtonne. Oferta
obejmowata bowiem nie tylko pro-
dukt, ale tez jego sktad i transport
gotowego mebla. Dodatkowo,

trudno byto tez uzyska¢ duzy zysk,
nawet przy sprzedazy duzej ilosci
mebli w bardzo niskich cenach.

Cena gra role

Niska cena ma decydujgcy wplyw
na dokonywanie zakupow w dyskon-
tach meblowych — mowi Wojciech
Lange z firmy Aldi Meble. Juz sama
nazwa dyskont (z ang. discount —
rabat) kojarzy sie ograniczonym
asortymentem oferowanych produk-
tow, ale jednoczesnie z niskimi ce-
nami oraz organizowanymi wyprze-
dazami — tak jak ma to miejsce

w innych branzach. Nie musi tak
by¢ zawsze. W niektorych przypad-
kach dyskont, jako specyficzny ro-
dzaj sklepu, moze réwniez ofero-
wac szerokg game produktow
zachowujgc jednoczesnie niskie ce-
ny, promocije, wyprzedaze itp.

W Dyskoncie Meblowym &K Szy-
mon Wisniewski mozna kupi¢ znane
na rynku meble uznanych polskich
producentow w nizszych cenach

i na lepszych warunkach niz w zwy-
ktych sklepach czy salonach meblo-
wych. Pod takim szyldem funkcjo-
nuje dyskont w Jaworzu (woj.
Slaskie, koto Bielska-Biatej), jak row-
niez meblowy dyskont internetowy.
Inspiracjg dla Szymona Wisniew-
skiego do stworzenia takiej placow-
ki handlowej w 6-tysiecznym Jawo-
rzu byfo wieloletnie doswiadczenie
wyniesione ze sklepu meblowego
rodzicow, jak réwniez zainteresowa-
nie w modzie i trendach funkcjonu-
jacych na wysoko rozwinietych ryn-
kach zagranicznych. Do dyskontu
przyciaga nie tylko cena, ale row-
niez ciagle poszerzajgcy sie wybor
produktow oraz elastycznosc¢ w za-
spokajaniu coraz bardziej wyszuka-
nych potrzeb klientow.

Utrzymanie atrakcyjnej ceny, a tak-
ze jakosci typowych towarow dys-
kontowych (biurka, wersalki, komo-
dy), gwarantuje dobry dostawca.
Mimo ze Aldi Meble nadal wspot-
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Fragment wnetrza dyskontu firmy Aldi Meble w todzi.

pracuje z liczgcymi sie nie tylko

w Polsce markami, to rozwija tez
wspotprace z producentem realizu-
jacym indywidualne zamowienie
dyskontu. Meble produkowane na
zamowienie stanowig obecnie ok.
30-35% oferty Aldi Meble. Jak pod-
kresla Wojciech Lange, plan obej-
muje zwiekszenie udziatu powstajg-
cych na zamowienie komaod, szaf,
wersalek do ok. 60%.

O realizacje wtasnych zamoéwien
dbajg tez przedstawiciele dyskontu
meblowego Meble Marex dziafaja-
cego przy jednym z dwoch salo-
néw meblowych tej firmy w Jeleniej
Gorze. W funkcjonujgcych od kilku-
nastu lat salonach Meble Marex
przy ul. Wolnosci i Sygietynskiego
oferowane sg produkty znanych
marek ze sredniej i wyzszej potki.
Z kolei w dyskoncie z dwuletnig tra-
dycja, gtéwng ofertg sg meble tapi-
cerowane tkaninami bawetnianymi

i szenilami, biurka, fotele, krzesta,
sofy, komody w niskich cenach.
Dominujg tu produkty jednego do-

stawcy. Do dyskontu przychodzg
klienci szukajgcy taniego produktu,
za ktory — ze wzgledu na przystep-
ng cene — ptacg gotowka. Zdarza
sie jednak tak, ze droga klienta wie-
dzie przez dyskont do salonu,
gdzie podejmowana jest decyzja

0 zakupie wyrobu drozszego, ale
bardziej solidnego. Z kolei gtow-
nym dostawcg do dyskontu prowa-
dzonego przez firme Halmar w Sta-
lowej Woli jest firma Bo-Wa-De. Na
powierzchni 220 m2 sprzedawane
sg rowniez meble dwoch mniej-
szych producentow i te, ktore trafia-
ja z gtownej ekspozycji salonu.

Salonowe porzadki

Firmy, ktére prowadzg salony me-
blowe, prace dyskontow uwazajg
za dziatalnos¢ dodatkowsg. Przykfa-
dem jest firma Meble Marex, ktorej
dyskont uzupetnia oferte salonow
0 meble skierowane do innej grupy
odbiorcéw niz osob zainteresowa-
nych srednig i wyzszg potkg. Warto
jednak zaznaczy¢, ze o przejrzystg
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Sposdb ekspozycji w dyskontach meblowych nie jest szczegdlnie istotny.

klasyfikacje odbiorcéw dos¢ trud-
no. Swiadczy o tym fakt, ze osoby
przychodzgce do dyskontow final-
nie robig zakupy w salonie. Bywa
tez na odwrdt.

Jest tez inny powdd, dla ktérego —
z punktu widzenia sprzedawcy me-
bli — warto prowadzi¢ dyskont me-
blowy. Czesto sg trudnosci ze zna-
lezieniem miejsca na ekspozycje
produktow najtanszych, a takze for-
muly ich prezentaciji, nie zakiocajg-
cej wizerunku salonu. Zdaniem Ja-
dwigi Niedzwieckiej ze spotki Otex
na produkty najtansze, z koncowek
kolekcji, warto znalez¢ osobne miej-
sce, najlepiej w dyskoncie, w kto-
rym panujg inne zasady prezentacii
i sprzedazy (zwykle ptatnos¢ za ca-
tos¢, bez korzystania z systemow
ratalnych). Podobnego zdania sg
przedstawiciele firmy Halmar, ktéra
dyskont meblowy prowadzi od 2004
roku. Poczgtkowo zastanawiano sig
nad odpowiednim i satysfakcjonuja-
cym rozwigzaniem kwestii mebli,
ktore wycofywano z ekspozycji. Do
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wybudowanego przez firme dyskon-
tu trafiajg meble, na ktore nie ma
juz miejsca w salonie, a takze wyro-
by produkowane na potrzeby firmy
Halmar, z przeznaczeniem do jak
najszybszej sprzedazy.
Zdaniem Krzysztofa Nowaka z firmy
Halmar, mimo obserwowanego
wzrostu zainteresowania Polakow
produktami z wyzszej potki, poziom
zakupow w dyskontach meblowych
nie stabnie. Jest za to trudny do
przewidzenia i charakteryzuje go
sezonowos¢. Na przyktad w Stalo-
wej Woli gorzej jest w okresie zimo-
wym, lepiej latem. Z kolei przedsta-
wiciele innych dyskontéw moéwig,
ze dobry poziom sprzedazy utrzy-
muje sie przez caly rok. Mozna na-
wet mowic 0 znacznym ozywieniu
handlowym na poczatku 2008 r.
Woijciech Lange z firmy Aldi Meble,
zwraca uwage na wazny czynnik
wzrostu obrotéow — duzg dynamike
rozwoju budownictwa.

Diana Nachito
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